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1. РЕЗЮМЕ

Основная идея проекта: Открытие фермы молочного направления.
Целевой рынок: Кабардино-Балкарская Республика, рынок переработки

молока. 
Целевая группа потребителей: Семьи со средним уровнем дохода.
Основной вид продукции: сырое молоко
Основные конкурентные преимущества:
– более низкие цены, чем у конкурентов;
– улучшенное качество продукции (натуральный продукт);

удовлетворение – индивидуальный подход, нацеленность на 
индивидуальных потребностей каждого конкретного потребителя. 

Руководитель проекта:  
Адрес регистрации:   

Место реализации проекта:  
ИНН:  
Планируемая организационно-правовая форма: 
ИП. Объект налогообложения: ЕСХН. 
Общая стоимость проекта – 1 800 000 руб. 
Из них: 

– Собственные средства – 288 000 руб. (личные накопления).
– Заемные средства – 1 512 000 руб.

Прогнозируемый объем производства сырого молока на 5 год реализации 
проекта: 

– 108 000 литров в год.
Длительность подготовительного периода: 1 месяц.
Чистая рентабельность проекта – 37 %
Срок окупаемости проекта: – 23,2 месяцев.



 
2. ИДЕЯ ПРЕДПОЛАГАЕМОГО ПРОЕКТА 

 
Содержание проекта 
В рамках проекта планируется производство одного из рентабельных и 

востребованных рынком продукта - молока коровьего. 
Планируется приобрести скот молочного направления, для получения 

молочной продукции, а именно – сырого молока. Можно получать ежегодно не 
менее 5,4 тысяч литров молока с одной головы. В расчетах принято - 5400 л/год. 

В период реализации проекта за счет собственных средств хозяйства 
планирует наращивать свою материальную базу: будут приобретаться 
недостающие единицы сельскохозяйственной техники и оборудования для 
дальнейшей организации дела от собственного производства до транспортировки 
молока конечным потребителям.  

Для размещения сельскохозяйственных животных имеется собственное 
помещение. Рожденные телочки направляются на увеличение поголовья дойного 
стада и продажу, бычки на продажу, их откорм проектом не предусмотрен. 

За счет инвестиций и собственных средств планируется профинансировать 
приобретаемое поголовья крупного рогатого скота (племенные нетели) в 
количестве 12 голов. 

Проведены предварительные переговоры с потенциальными поставщиками 
сельскохозяйственных животных. 

Стоимость приобретения поголовья крупного рогатого скота - 1 800 000 
(один миллион восемьсот тысяч) руб. 

Нами выбрана технология привязного содержания. Доение коров будет 
проводиться в стойлах в переносные фляги, при этом используется доильный 
аппарат. Осеменение производится искусственным способом по «обычной» 
технологии (рождаются бычки и телочки 50/50%). Кормораздача на начальном 
этапе будет производиться ручным способом, навозоудаление на начальном этапе 
также планируется ручным способом. 

Сроки и этапы реализации проекта 
Реализация проекта планируется с конца 2025-2026 года по мере подбора 

сельскохозяйственных животных. 
Обоснование выбора направления деятельности 

Выбор направления деятельности был связан: 
• с высокой рентабельностью производства коровьего молока; 
• с наличием собственных помещений для размещения приобретаемого 

поголовья; 
• с возможностью сбыта готовой продукции в полном объеме; 
• с тем, что проект полностью соответствует Стратегии социально-

экономического развития Кабардино-Балкарской Республики, развития 
скотоводства в России. 
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Производство животноводческой продукции, которое я планирую 
осуществлять, будет специализироваться на производстве и реализации коровьего 
молока (сырого молока). 

Деятельность планируется разделить на 3 этапа: 
• закупка 12 коров и кормов; 
• уход за коровами; 
• реализация полученной продукции (сырого молока). 
Для получения высокого удоя молока планируется приобрести 

высокопродуктивную породу молочного направления. 
Прогнозируемый объем производства сырого молока с одной коровы в год 

не менее 5400 литров молоки (20 литров в день на период лактации 290-300 дн.) 
или усредненный показатель 15 литров молока в день на период 365 дн. 

Для достижения поставленных целей в рамках проекта приобретаются 
сельскохозяйственные животные: крупный рогатый скот. 

Ключевыми факторами успеха планируемой в рамках проекта деятельности 
являются: 

1. наличие собственных производственных помещений, пригодных для 
содержания сельскохозяйственных животных (племенные нетели); 

2. наличие постоянного сбыта всей готовой продукции; 
3. высокий спрос на сырое молоко; 
4. опыт работы в сельскохозяйственном производстве. 
 
Финансовые ресурсы, необходимые для осуществления проекта: 

№ 
п/п Наименование вложений Сумма, 

тыс. руб- 

За счет 
инвестиций 
(84%), тыс. 

руб. 

За счет 
собственных 
средств (не 
менее 16%), 

тыс. руб. 

Приобретение сельскохозяйственных животных 
1 Крупный рогатый скот (племенные 

нетели) в количестве 12 голов 1800 1512 288 
 Итого 1800 1512 288 

 



 
3. АНАЛИЗ РЫНКА СБЫТА 

 
Рынок молока и молочных продуктов является одним из пяти 

стратегических рынков продовольствия. Особую значимость в современных 
условиях имеет исследование закономерностей развития рынка молочной 
продукции, так как молоко является обязательным и незаменимым продуктом 
питания человека, особенно в детском возрасте. Молоко - это продукт, который 
вырабатывается ежедневно и хранится всего несколько дней. 

Последние годы для российского молочного бизнеса стал неоднозначным. 
С одной стороны, перед производителями и переработчиками молока открылись 
новые перспективы в связи с введением продовольственного эмбарго. С другой 
стороны, молочный сектор является технологичным, капиталоемким, с 
длительным сроком окупаемости.  

Конкурентами в сфере производства являются практически все хозяйства 
республики, специализирующиеся на производстве продукции животноводства. 
Хозяйство не планирует выход на межрегиональные и зарубежные рынки сбыта, 
реализацию продукции через розничные сети и магазины. 

Данные последних лет, говорят о качественном росте спроса на продукцию. 
Если раньше цена для потребителя играла первостепенную роль, то сейчас он 
сначала обращает внимание на качество и только потом — на цену. Основная же 
часть потребителей молока – семьи с детьми. Потенциальные потребители - 
население со средним доходом. 

Исходя из полученных данных о спросе и сопоставив его с возможностями, 
было принято решение приобрести корову с удоем более 6000 литров молока в 
год. 

Планируется завоевать свою нишу в производстве сырого молока благодаря 
гибкой ценовой политике, высокому качеству производимой продукции. 

Мероприятия по стимулированию сбыта и занятия предполагаемой доли на 
рынке предусмотрены в главе «Маркетинговый план». 

 
4. МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН 

 
Ценовая политика на молочную продукцию формируется рынком. 

Ключевыми игроками рынка выступают основные закупщики сырья – 
предприятия перерабатывающей сферы. 

В рассматриваемом случае с организацией молочной фермы был определен 
производственный цикл: производство молока сырого. В данном случае каналы 
сбыта имеет простую структуру и характеризуется как короткий канал. Анализ 
каналов реализации молочной продукции в республике и сопоставление цен по 
различным каналам показал, что большая часть продукции реализуется 
хозяйствами перерабатывающим предприятиям, организациям оптовой торговли, 
через сеть магазинов. 
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Частота потребления. Высокая частота потребления требует постоянного 
наличия и легкости доступа к продукции, соответственно, сложного канала сбыта. 
В случае с молочной продукцией необходимо указать на тот факт, что данный вид 
товара относится к группе часто потребляемых товаров.  

Этапы стимулирования сбыта: 
- Формирование списка потенциальных покупателей в целевых звеньях 

каналов сбыта; 
- Подготовка имиджевых материалов; 
- Разработка системы бонусов и скидок; 
- Демпинговая политика на начальном этапе выхода на целевого конечного 

потребителя. 
Расчет цены готовой продукции производим по принципу «издержки плюс 

прибыль», учитывая рыночную стоимость производимой продукции. 
Рыночная цена определяется соотношением спроса и предложения на 

рынке. 
Основными конкурентами нашего хозяйства будут аналогичные 

производители, личные подсобные хозяйства, крестьянско-фермерские хозяйства 
и более крупные сельскохозяйственные производственные комплексы. 

Сбыт продукции планируется осуществлять путем реализации в торговых 
точках районного центра, рынке, ярмарках путем прямой продажи населению 
района. 

Для стимулирования продаж на этапе становления цену за литр молока 
планируется установить чуть ниже рыночной, 40 рублей за литр. 

 

5. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН 
 
Данный инвестиционный проект посвящен развитию одного из 

приоритетных направлений деятельности - производству молока. 
Планирует уделить внимание наращиванию поголовья дойного стада и 

увеличению объемов производства молока коровьего, а также наращиванию 
материально-технической базы за счет средств хозяйства (приобретение 
сельскохозяйственной техники и оборудования). 

На долгосрочную перспективу планируется заготовка кормов полностью 
собственными силами. 

Описание продукта 
Так как бычки и часть телочек являются побочным продуктом нашего 

производства мы рассмотрим только основной вид нашего конечного продукта-
сырое молоко. 
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Коровье молоко—один из важнейших продуктов питания человека. В его 
состав входят все необходимые организму вещества (белки, жиры, углеводы, 
минеральные соли), которые находятся в оптимальных соотношениях и очень 
легко усваиваются. Кроме того, в молоке содержатся витамины, ферменты, 
гормоны, микроэлементы и другие вещества, обеспечивающие нормальное 
развитие организма. 

Основной белок молока—казеин. Он составляет 80 процентов общего 
содержания белка. 20 процентов приходится на сывороточные и так называемые 
второстепенные белки. Все они по содержанию незаменимых аминокислот 
относятся к полноценным. 

Важно и то, что белки в молоке находятся в коллоидном растворе, благодаря 
чему легко поддаются воздействию ферментов в желудочно-кишечном тракте и 
усваиваются на 96— 98 процентов. В природе, пожалуй, нет другого такого 
продукта. Ежедневное потребление 0,5 литра цельного молока или 
кисломолочных продуктов покрывает около 35 процентов суточной потребности 
человека в животном белке. Тем самым в значительной мере удовлетворяются 
нужды организма в незаменимых аминокислотах, которых, как правило, 
недостает в белках растительного происхождения. 

Большое значение в питании человека имеет молочный жир. Он тоже очень 
хорошо усваивается организмом, поскольку температура его плавления 
относительно низка (28— 31 градус) и он находится в виде эмульсии. 

В молоке содержится довольно много углеводов и в основном лактоза—
молочный сахар. По питательной ценности он не отличается от свекловичного, но 
менее сладок. Поступая в кишечник здорового человека, молочный сахар 
поддерживает жизнедеятельность полезной микрофлоры. Однако лактоза может 
быть причиной непереносимости молока. Тогда следует отдавать предпочтение 
кисломолочным продуктам. В них лактоза под воздействием молочнокислых 
бактерий подвергается брожению. Использование кисломолочных продуктов в 
рационе позволяет в значительной степени нормализовать микрофлору 
кишечника, в частности, снизить интенсивность гнилостных процессов. 
Основную часть минеральных элементов составляют кальций, фосфор, калий, 
натрий, магний. Большое количество минеральных компонентов образует 
соединения с белками молока, и это тоже способствует их лучшему усвоению 
организмом. 

Коровье молоко содержит более 20 витаминов. Оно является особенно 
важным источником сравнительно дефицитного витамина В2 (рибофлавина). 

Технология производства продукта 
Для содержания всего поголовья имеется помещение. Выращивание КРС 

будет производиться по технологии привязного содержания. Планируется уборка 
навоза ручным способом. Дойка коров двукратная с помощью имеющегося 
доильного агрегата. Планирует в рамках реализации проекта увеличение 
поголовья дойного стада до 20 голов. По мере реализации проекта за счет средств 
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хозяйства будет приобретаться сельскохозяйственная техника и оборудование для 
комплектации фермы. 

Транспортировка полученного молока планируется производить 
собственными силами. Заготовка зеленой массы планируется собственными 
силами, остальные корма и пищевые добавки будут закупаться на стороне. 

Корма 
Рацион кормления коров составляется примерно так: 
38% занимает грубая пища, 
34% - сочная, 
28% – концентраты. 
Средняя стоимость кормового рациона в день на корову составляет 241 

рублей. 
Средняя стоимость кормового рациона в день 

Производственные расходы 
Норма 

потребления 
в сутки 

Цена, 
руб. 

Стоимость, 
руб./сут 

Стоимость, 
руб./мес. 

Сено 10 6 60 1800 
Солома 1,5 1,1 1,65 49,5 
Зерновые 10 12 120 3600 
Корнеплоды 5 11 55 1650 
Витаминно-минеральные 
добавки 0,03 150 4,5 135 

Итого:     241 7 235 
 
Планирование постоянных затрат 

Наименование статьи затрат 
Расход 
в месяц, 
руб. 

Коммунальные расходы (электропотребление, вода) 20000 
Реклама и продвижение 10000 
Транспортные расходы 10000 
Услуги банка 1500 
Прочие расходы (ветеринария, технические средства, средства гигиены 
и.т.д.) 12000 

Итого: 53 500 
 
Виды и объемы деятельности 
Основной вид деятельности - производство коровьего молока. 
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Товарным видом продукции является: молоко коровье (сырое молоко). 
 
Объем производства продукции 

Наименование показателя Ед.изм. Период реализации проекта 

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 
Поголовье коров, на конец 
года гол. 12 14 16 18 20 

Среднегодовой удой на 1 
корову л. 5 400 

Производство молока л. 64 800 75 600 86 400 97 200 108 000 
 

6. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН 
 
Информация об инициаторе и персонале 
Инициатор проекта проживает в сельской местности, имеет уже 

достаточный опыт работы в сельскохозяйственном производстве и переработке 
сельскохозяйственной продукции, привычен к крестьянскому труду, ведет 
здоровый образ жизни, и, самое главное, готов работать на результат. 

В организации работы фермы будут задействованы только члены семьи. 
В рамках реализации проекта наем работников не предусмотрен. Все виды 

работ по содержанию коров будут осуществляться инициатором проекта и 
членами его семьи. 

Общее руководство предприятием, снабжением, управлением 
производством и взаимодействием с основными покупателями, организацией 
продаж, плательщик налога возлагает на себя. 
Основные этапы реализации проекта 

№№ Этапы реализации проекта Основные стадии проекта 

    

Планирование 
и 
предподготов
ка 

Запуск 
производства 

Осуществление 
текущей 

деятельности 

     1 месяц 2 месяц 3 месяц 4 месяц 

1 

Формирование идеи, 
определение основных 
параметров проекта Х         

2 Написание бизнес-плана Х         
3 Получение инвестиций   Х       
4 Закупка коров   Х       
5 Закупка кормов   Х       
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6 Начало работы  Х       
7 Производство сырого молока     Х Х Х 

 
7. АНАЛИЗ РЕСУРСОВ, ПРИВЛЕКАЕМЫХ ДЛЯ 

РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 
 
В рамках проекта планируется приобретение сельскохозяйственных 

животных - крупный рогатый скот (племенные нетели голштинской породы) в 
количестве 12 голов. 

Кроме того, для начала организации производственного процесса 
необходимы корма. Зеленая масса будут заготавливаться собственными силами; 
сено, сенаж, зерно, пищевые и витаминные добавки для формирования 
полноценных рационов будут закупаться по мере необходимости.  

В рамках проекта закуп сельскохозяйственной техники и оборудования не 
планируется. По замыслу приобретение сельскохозяйственной техники и 
оборудования будет производиться за счет собственных средств хозяйства по 
мере возможности и необходимости. 

В отношении других материальных ресурсов рынок является насыщенным, 
предложение по многим позициям превышает спрос и дефицита ресурсов не 
ожидается. Поставщики охотно идут на сотрудничество с платежеспособными 
покупателями. Конкуренция между поставщиками позволяет предприятию 
получать высокий процент скидки, и, соответственно, удерживать себестоимость 
на приемлемом уровне. 

Позиция хозяйства в отношении закупок базируется на здравом 
экономическом расчете и возможности выбора. В настоящее время определены 
поставщики основных материальных ресурсов исходя из их доступности, ценовой 
политики и необходимых объемов поставок. 

 

8. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН 
 
Условия и допущения, принятые для расчета 
• расчет выполняется в постоянных ценах на момент подачи заявки без 

учета инфляции; 
• на период - пять лет; 
• расчеты производятся с помесячной периодичностью; 
• значения всех исходных и расчетных данных приводятся в валюте 

платежа - рублях; 
• окупаемость проекта будет достигнута за счет реализации конечного 

продукта – коровьего молока. 
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Налоговое окружение 
Осуществляемая деятельность по производству сельскохозяйственной 

продукции находится на упрощенной системе налогообложения в виде единого 
сельскохозяйственного налога. 

Для организаций и индивидуальных предпринимателей, применяющих 
данную систему налогообложения, сохраняются: 

* действующий порядок осуществления кассовых операций 
* действующий порядок представления статистической отчетности 
* исполнение обязанностей налоговых агентов, предусмотренных НК 

РФ, в том числе по удержанию и перечислению в бюджет НДФЛ с выплат 
физическим лицам. 

Страховые взносы во внебюджетные фонды. 
Ставка единого сельскохозяйственного налога - 6%. 
План производства (продаж) продукции 
Товарным видом продукции является молоко коровье.  
Планируется в рамках проекта увеличение поголовья коров до 20 голов, 

объемов производства товарного молока до 108 000 л./год.  
Ставится цель создания в хозяйстве высокопродуктивного и генетически 

благополучного молочного стада, способного приносить стабильную прибыль. 
На основе данных об отпускных ценах на продукцию и плана по 

производству продукции была рассчитана величина выручки. 
 

План продаж по годам 
  1 год 2 год 3 год 4 год 5 год Итого 
План продаж 64 800 75 600 86 400 97 200 108 000 432 000 
Сырое молоко 64 800 75 600 86 400 97 200 108 000 432 000 
Выручка всего, 
руб. 2 592 000 3 024 000 3 456 000 3 888 000 4 320 000 17 280 000 
Сырое молоко 2 592 000 3 024 000 3 456 000 3 888 000 4 320 000 17 280 000 
Выручка всего, 
тыс. руб. 2 592 3 024 3 456 3 888 4 320 17 280 
Выручка всего, 
млн. руб. 2,6 3,0 3,5 3,9 4,3 17,3 
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Основные финансовые показатели 
План доходов и расходов 

Наименование статьи 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год Итого 
Выручка 2 592 000 3 024 000 3 456 000 3 888 000 4 320 000 17 280 000 
Себестоимость 1 756 188 1 934 136 2 112 084 2 290 032 2 467 980 10 560 420 
Прибыль (убыток) от продаж 835 812 1 089 864 1 343 916 1 597 968 1 852 020 6 719 580 
Рентабельность продаж, % 32% 36% 39% 41% 43% 39% 
Прибыль (убыток) до 
налогообложения 835 812 1 089 864 1 343 916 1 597 968 1 852 020 6 719 580 

Налог по УСН 50 149 65 392 80 635 95 878 111 121 403 175 
Чистая прибыль (убыток) 785 663 1 024 472 1 263 281 1 502 090 1 740 899 6 316 405 
Чистая прибыль (убыток) 
накопительно 785 663 1 810 135 3 073 416 4 575 506 6 316 405 6 316 405 

Чистая рентабельность, % 30% 34% 37% 39% 40% 37% 
 

9. ЭФФЕКТИВНОСТЬ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА 
 

Показатели экономической эффективности проекта за 5 лет    
Показатель Значение Ед. изм. Значение Ед. изм. 
Выручка 17 280 000 руб. 17,3 млн. руб. 
Чистая прибыль 6 316 405 руб. 6,3 млн. руб. 
Чистая рентабельность проекта 36,6% % 36,6% % 
Ставка дисконтирования, % 27% % 27% % 
NPV (чистая приведенная стоимость) проекта 1 375 738 руб. 1,4 млн. руб. 
PI проекта (рентабельность инвестиций) 1,8 ед. 1,8 ед. 
IRR (внутренняя норма доходности) проекта 54,9% % 54,9% % 
IRR с учетом процентов по займу 54,9% % 54,9% % 
Срок окупаемости 23,2 мес. 1,9 лет 
Дисконтированный срок окупаемости 29,8 мес. 2,5 лет 

 

03
03

03
04

04

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год

Прогноз выручки, млн. руб.
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Проведенные расчеты показывают, что рассматриваемый бизнес является 

прибыльным, рентабельным и окупаемым. 
 
10. УРОВЕНЬ БЕЗУБЫТОЧНОСТИ ПРОЕКТА, АНАЛИЗ 
РИСКОВ 
 
Уровень безубыточности проекта 
Проведем расчет безубыточности проекта. На интервале планирования 

после выхода на проектную мощность методом итераций подбирается значение 
объема производства, при котором проект не приносит ни прибыли, ни убытка. 
Отношение (в процентах) полученного значения объема производства к 
проектной мощности и является точкой безубыточности проекта. 
Расчет безубыточности проекта 

Наименование показателя Ед. изм. 1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 
Постоянные затраты руб. 714 420 718 740 723 060 727 380 731 700 
Сырое молоко руб. 714 420 718 740 723 060 727 380 731 700 
Средняя цена (средний чек)             
Сырое молоко руб./лит. 40 40 40 40 40 
Переменные затраты на единицу товара             
Сырое молоко руб./лит. 16 16 16 16 16 
Переменные затраты при безубыточности всего руб. 480 096 482 999 485 902 488 805 491 708 
Сырое молоко руб. 480 096 482 999 485 902 488 805 491 708 

Точка безубыточности, безубыточный объем 
реализации лит. 29 863 30 043 30 224 30 405 30 585 

Сырое молоко лит. 29 863 30 043 30 224 30 405 30 585 

Пороговая выручка в год руб. 1 194 
516 

1 201 
739 

1 208 
962 

1 216 
185 

1 223 
408 

Сырое молоко руб. 1 194 
516 

1 201 
739 

1 208 
962 

1 216 
185 

1 223 
408 

Запас финансовой прочности проекта, %   54% 60% 65% 69% 72% 
Точка безубыточности от планового объема 
продаж, %   46% 40% 35% 31% 28% 
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Качественный анализ рисков 
В данном разделе бизнес-плана проводится качественный анализ рисков 

проекта, не поддающихся формальному анализу. 
На основе приведенного ниже перечня рисков оцениваем вероятность их 

возникновения при реализации проекта в терминах: «высокая», «средняя», 
«низкая»; а также устойчивость проекта по отношению к рискам, отнесенным к 
категории вероятных. Данные оценки рисков приводятся ниже. 
 

Наименование риска Вероятность 
возникновения 

Способ минимизации Устойчивость 
проекта 

Риски, возникающие на этапе осуществления капитальных вложений: 

Невыполнение обязательств 
поставщиками 

сельскохозяйственных 
животных 

Низкая 
Наличие гарантий 
Договоры на базе 

твердых цен 
Высокая 

Несвоевременная поставка Низкая Обеспечение исполнения 
обязательств (неустойка) Высокая 

Превышение расчетной 
стоимости проекта 

Низкая Договоры на базе 
твердых цен Средняя 

Форс-мажор, материальный 
ущерб Низкая Страхование Средняя 

Риски, связанные с эксплуатацией 

Невыход на проектную 
мощность Средняя 

Создание запасов кормов 
и сырья для 

производственной 
деятельности 

Средняя 

Выпуск продукции 
несоответствующего качества 

Средняя 
Опыт работы 

Средняя 

Неудовлетворительный 
менеджмент Средняя 

Опыт в реализации 
подобных проектов 

Повышение 
квалификации 

Средняя 
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Продукция не находит сбыта 
в нужном стоимостном 

выражении и в расчетные 
сроки (возникновение 
ценовых ограничений, 

переоценка емкости рынка 
или недооценка конкуренции 

при маркетинге) 

Низкая 
Высокий спрос на 

продукцию качество 
постоянная клиентура 

Высокая 

Несвоевременность поставки 
кормов Низкая Создание запасов Высокая 

Инфляция затрат 
(опережающий рост цен на 
сырье и др. статьи затрат) 

Средняя 

Контракты на базе 
твердых цен Наличие 

альтернативных 
поставщиков Наличие 
штрафных санкций в 

договорах с 
поставщиками 

Средняя 

Транспортные риски Низкая Страхование Высокая 

Экологические риски Низкая Страхование Высокая 

Форс-мажор, материальный 
ущерб Средняя Страхование Средняя 

 
Таким образом, риски, сопровождающие проект по совершенствованию 

существующего продукта, можно классифицировать как низкие и 
придерживаться поправки на риск по параметрам реализации проекта в пределах 
4-6%. 

Проект является жизнеспособным и выгодным для инвесторов и 
собственников создания нового хозяйства по производству молока коровьего. 

Также проект будет способствовать социальному возрождению села, 
снижению безработицы и обеспечение самозанятости семьи, передачи из 
поколения в поколение сельских традиций и укладов, а также к увеличению 
объема отечественной сельскохозяйственной продукции, импортозамещению и 
обеспечению продовольственной безопасности страны в целом. 


