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1. РЕЗЮМЕ

Основная идея, суть проекта: Суть инвестиционного проекта
заключается в организации откорма индейки, получение экологически чистого 
продукта – мясо индейки. 

Цель проекта: 
- открытие собственного дела;
- обеспечение стабильного социально - экономического развития семейной

фермы; 
- улучшение уровня жизни населения за счет производства качественных

продуктов; 
- поступление налоговых отчислений в бюджет.
- занятие устойчивого положения на рынке, обладающим хорошим

потенциалом роста; 
- наработка опыта в данном виде деятельности, своего контингента

клиентов; 
- обеспечение потребностей рынка в качественном мясе индеек и

максимальное получение прибыли путем осуществления своей деятельности. 

Основные конкурентные преимущества: 
- улучшенное качество продукции (натуральный продукт);
- индивидуальный подход, нацеленность на удовлетворение 

индивидуальных потребностей каждого конкретного потребителя; 
- эффективность производства;
- экологичность;
- государственная поддержка.

Социальная эффективность проекта: – при реализации проекта будет 
дополнительно создано 1 рабочее место (инициатор проекта), также в процессе 
реализации проекта могут быть задействованы члены семьи инициатора проекта. 

Основные параметры проекта: 
Длительность подготовительного периода – 1мес. 
Количество приобретаемых 8 недельных индеек на старте – 130 гол 
Основной продукт проекта – мясо индейки 
Прогнозируемый объем – 1 722 кг 
Прибыль в мес – 51 288 руб. 

Общая стоимость проекта - 368 400 руб. 
– собственные средства - 18 400 руб. (личные накопления).
– дополнительно привлекаемые средства - 350 000 руб.

Рентабельность - 27 % 
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2. СВЕДЕНИЯ ОБ ИНИЦИАТОРЕ ПРОЕКТА

Руководитель проекта:  

Адрес регистрации: 

Место реализации проекта: 

Телефон: 

 Возраст:  

ИНН:  

Планируемый статус налогоплательщика: единый 
сельскохозяйственный налог. 



 
3.  ПРОДУКТ, ТОВАР, УСЛУГА 

 
Мясо индейки 
 
Самая главная польза мяса индейки – превосходные вкусовые качества. 

Оно по праву считается диетическим и обладает небольшой калорийностью. 
Содержание калорий в нем всего 144 ккал (с учетом кожи) на 100 грамм 
продукта. Калорийность отварного мяса немного больше – 195 ккал. 

В индюшатине содержится большой процент легкоусваиваемого белка – 
около 23% от суточной нормы. Также в нем большое содержание витаминов 
группы В, особенно В12, В6 и В5, РР, холина, фосфора, селена, триптофана, 
калия, цинка, железа, насыщенных жирных кислот. 

Среди полезных свойств мяса индейки ускорение метаболизма, 
стимулирование выработки гормонов, укрепление иммунитета и костной ткани, 
благотворное влияние на работу сердца, смягчение симптомов диабета, 
нормализация углеводного обмена, работы пищеварительной и нервной систем, 
повышение сопротивляемости организма к стрессам, предупреждение анемии. 

О породном составе и кроссах индюков. По разнообразию пород и кроссов 
индюки уступают другим домашним пернатым. Кроссированной называется 
птица, созданная на основе нескольких линий, сочетающихся по хозяйственно-
полезным признакам, например, по яйценоскости, жизнеспособности, скорости 
роста. Кроссы бывают тяжелыми (Биг-6), средними (Биг-9) и легкими 
(универсал). 

Что касается лучших тяжелых кроссов, сегодня многие бывалые заводчики 
пернатых предпочитают занимать широкогрудыми белыми индюками, 
относящимися к кроссу Виктория. Такой объект разведения создан на основе 
двух линий: 

отцовская – передала птице нового кросса способность быстро набирать 
живую массу; 

материнская – родительская форма, передавшая хорошие репродуктивные 
качества, в том числе плодовитость. 

На выходе у селекционеров получилась интенсивно растущая птица, при 
воспроизводстве которой проблем обычно не возникает. 

На убой индюков отправляют в 16-недельном возрасте при максимальном 
весе 17,5 кило. 

Убойный вес птицы составляет 80%-85%. Высокая мышечная масса, более 
50%, 9% составляет внутренний жир, 13% подкожный жир и кожа, 23% кости. 
Специалисты отмечают, что это самые высокие показатели продуктивности 
среди всех сельскохозяйственных птиц. 

 



 
4. АНАЛИЗ РЫНКА 

 
Изначально птицеводство в России считалось семейным бизнесом. Птицу 

разводили на домашних приусадебных хозяйствах. Этим занималась почти 
каждая семья в сельской местности.  

В настоящее время возрождается интерес к такой замечательной домашней 
птице как индейка. Разведение индюков на продажу – один из самых выгодных 
направлений птицеводства. Сегодня в России практически нет конкуренции, 
хотя мясо высоко ценится на рынке. Перед началом работы следует учесть 
специфику этого бизнеса: индюки быстро набирают вес; мясо пользуется 
спросом в любое время года, довольно низкие затраты на молодняк для 
разведения; первый доход с продажи можно получить через 5-6 месяцев. При 
грамотной профилактике болезни редко вызывают падеж всего стада. 

Производство индюков является очень перспективной отраслью сельского 
хозяйства, во-первых, из-за инновационного характера производства и 
ненасыщенности рынка продукцией индюков и, во-вторых, из-за высокой 
рентабельности. 

Следует учитывать, что индюки отличаются разборчивостью к пище, 
поэтому расходы на комбикорм в первое время будут большими, но из-за 
быстрого набора веса они с лихвой окупаются. 

 
5. ПЛАН МАРКЕТИНГА 

 
Основными конкурентными преимуществами производимой продукции 

(мясо индейки) является высокая питательность и биологическая ценность, 
диетические и кулинарные качества, высокое содержание белка (19,9 %) по 
отношению с другими видами птиц.  

Мясо индейки планируется реализовывать оптом на рынках, где цены на 
продукцию гораздо выше. Опыт реализации продукции имеется. Мясо индейки 
будет реализовано в свежем виде. В дальнейшем планируется налаживание 
торговых отношений с магазинами в районе присутствия. Частичная реализация 
мяса индеек возможна и на рынке г. Нальчика. Основными конкурентами 
нашего хозяйства будут аналогичные производители, личные подсобные 
хозяйства, крестьянско-фермерские хозяйства и более крупные 
сельскохозяйственные производственные комплексы. 



 
6. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН 

 
Замысел инициатора проекта состоит закупке поголовья (8 недельных 

индеек), откорме до 16 недель и убое.  
Свою деятельность я разделяю на 3 этапа: 

• закупка 8 нед. индеек и кормов; 
• уход за индейками; 
• реализация полученной продукции - мясо индеек (тушки); 
• уборка и дезинфекция помещения. 

 
4.1 Производственное помещение 
 
Выращивание индеек предусматривается в частном личном подсобном 

хозяйстве по месту прописки.  
Собственные ресурсы: 
- планируется приспособить помещение для содержания птиц площадью 

100 кв.м; 
- потребность в ресурсах удовлетворяется за счет имеющейся 

коммунальной инфраструктуры (газ, вода, электроэнергия). 
 
4.2 Расчет объемов оборота 
 
Основная продукция: - мясо индеек. 
Мощность – 1 722 кг мяса индеек 
Производственный цикл откорма – 8 недель (2 месяца): от закупки до убоя. 

1 месяц - на реализацию продукции, очистку и дезинфекцию.  
Таб. № 1. Структура поголовья, производственный цикл, объем 

производства, гол. 
Поголовье/месяц 1 2 3 
Закупка 8 нед. Индеек 130 0 0 
Процент выбраковки 4% 2% 0% 
Выбраковка индеек 125 123 0 
Убой 0 0 123 

 
На убой индеек отправляют в 16-недельном возрасте при максимальном 

весе 17,5 кг. 
Убойный вес индеек составляет около 80%.  
Таб. № 2 Выход продукта 

Живой вес, кг. 17,5 
Убойный вес, кг. 14 
Выход продукта 72% 

 
 

Таб. № 3 План производства мяса индеек 
Вид 

продукции/услуги 
Средний вес 

тушки, кг 
Кол-во 

шт. 
Объем, 
кг. 

Мясо индейки 14 123 1 722 
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6.3 Расчет издержек производства 
 

Переменные расходы 
 

Таб. № 4 Кол-во, цена приобретения 8 нед. индеек, руб./гол. 
Наименование расходов  Кол-во, гол. Цена, руб./гол. 
Индейки 8 недельные 130 750 
 

Таб. № 5 Стоимость приобретения 8 нед. индеек, руб. 
Материальные затраты Всего, руб. 

Индейки 8 недельные 97 500 
 
 
Таб. № 6 Нормы и тип корма 

Возраст 
(недели) Тип комбикорма Потребление 

корма, кг 

7-8 ПК-12-РОСТ 1 8,00 
9-10 ПК-12-РОСТ 2 8,00 
11-12 ПК-13-ФИНИШ 1 8,13 
13-14 ПК-13-ФИНИШ 2 24,39 

 
Таб. № 7 Потребность в кормах, кг 

Наименование корма Итого:  

ПК-12-РОСТ 1 1 000 
ПК-12-РОСТ 2 1 000 
ПК-13-ФИНИШ 1 1 000 
ПК-13-ФИНИШ 2 3 000 

 
 
Таб. № 8 Цена кормов, руб./кг. 

Наименование расходов  Цена, руб./кг 
ПК-12-РОСТ 1 46 
ПК-12-РОСТ 2 44 
ПК-13-ФИНИШ 1 43 
ПК-13-ФИНИШ 2 38,5 

 
 
 
 
 
 
 
 



Таб. № 9 Стоимость кормов, руб. 

№ Наименование Кол-во, кг Цена за ед.  
руб. 

Общая 
стоимость 

руб. 
1 ПК-12-РОСТ 1 1 000 46,0 46 000 
2 ПК-12-РОСТ 2 1 000 44,0 44 000 
3 ПК-13-ФИНИШ 1 1 000 43,0 43 000 
4 ПК-13-ФИНИШ 2 3 000 38,5 115 500 

Итого:       248 500 
Таб. № 10 Стоимость ветеринарного обслуживания., руб. 

Вид продукции Итого, руб. 
Ветеринария 20 000 

Таб. № 11 Стоимость подстилки (шелуха), руб. 
Наименование затрат Итого 
Шелуха 2400 

 
Постоянные расходы 
Таб. № 12 Расчет постоянных расходов, руб. 

Наименование затрат Сумма на период 
откорма, руб. 

Коммунальные услуги 4 500 
Продвижение и реклама 1 500 
Хозяйственные средства 4 500 
Транспортные расходы 3 000 
Прочие расходы 1 500 
ИТОГО  15 000 

Таб. № 13 Полная стоимость продукта руб./кг. 

№ Наименование затрат 

Сумма в рублях  

на 1 722 кг на кг. 

1 Приобретение 8 нед. индеек 97 500 57 
2 Приобретение кормов 248 500 144,31 
3 Ветеринария 20 000 11,61 
4 Шелуха 2 400 1,39 
5 Коммунальные услуги 4 500 2,61 
6 Продвижение и реклама 1 500 0,87 
7 Хозяйственные средства 4 500 2,61 
8 Транспортные расходы 3 000 1,74 
9 Прочие расходы 1 500 0,87 
  Итого: 383 400 222,6 

 



 
6.4 Расчет отпускных цен на продукцию 

 
Цена была рассчитаны, исходя из затрат на производство и сравнительного 

анализа цен конкурентов. Предполагается, что уровень цен будет 
соответствовать выбранной стратегии: натуральный продукт по приемлемой 
цене для покупателей со средним уровнем доходов. 

Ниже представлен расчет цены. 
 
Таблица № 14 Расчет отпускных цен. руб./кг. 

Вид продукции/услуги Полная стоимость 
продукта, руб./кг. 

Целевая 
прибыль 

Отпускная 
цена, руб. 

Мясо индейки 222,6 102,4 325,0 
 

4.5 Расчет выручки 
 
На основе данных об отпускных ценах на продукцию и плана по 

производству продукции была рассчитана величина выручки. 
 
Таб. № 15 Расчет выручки, руб. 

Вид продукции Всего: 

Мясо индейки 559 650 
 



 
7. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН 

 
Планируемая организационно-правовая форма предпринимательской 

деятельности – индивидуальный предприниматель. 
Регистрацию предпринимательской деятельности планируется произвести 

по месту жительства. 
Запуск производства включает в себя приобретение материалов, 

инвентаря, оборудования, закупку птицы, кормов. 
Основной этап – это выращивание. 
Сроки реализации проекта установлены с момента регистрации 

инициатора в качестве налогоплательщика налога на профессиональный доход. 
 
Таб. № 16 Основные этапы реализации проекта. 

№ 
  

  

Этапы реализации 
проекта 

  
  

Основные стадии проекта 
Планир
ование,
предпод
готовка 

Запуск 
производства 

Осуществление 
текущей 

деятельности 
1 месяц 2 месяц 3 месяц 

1 
Формирование идеи, 
определение основных 
параметров проекта 

Х 
      

2 Написание бизнес-плана Х       

3 Получение 
финансирования   Х     

4 Регистрация    Х     

5 Приобретение 8 
недельных индеек   Х     

6 Закупка кормов   Х     
7 Запуск (откорм, убой)     Х Х 



8. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН 
 
Смета затрат 
Для начала деятельности были определены единовременные (первичные) 

затраты на материально-производственные запасы, на финансирование которых 
необходимо заложить достаточные средства в самом начале проекта. 

Основными расходами будут расходы на приобретение корма и индеек. 
Для обеспечения запасов кормов, будут закуплены корма достаточные для 
откорма, что обеспечит требуемый запас прочности до получения первого 
дохода. 

Дальнейшие финансирование затрат будет осуществляться за счет 
собственных средств, полученных от финансово-хозяйственной деятельности. 

 
Таб. № 17 Смета затрат до получения первых поступлений от реализации. 

№ 
п/п 

Наименование 
мероприятия 

(расходов) 

Кол-
во 

Ед. 
изм. 

Цена 
за ед.  
руб. 

Общая 
стоимость 

руб. 

Сумма, рублей 

Заемные 
средства 

Собствен 
ные 

средства 
1 Индейки 8 нед. 130 гол. 750 97 500 97 500   
2 Комбикорм Рост 1 1 000 кг 46 46 000 46 000   
3 Комбикорм Рост 2 1 000 кг 44 44 000 44 000   
4 Комбикорм Финиш 1 1 000 кг 43 43 000 43 000   
5 Комбикорм Финиш 2 3 000 кг 38,5 115 500 115 500   
6 Шелуха 20 мешок 120 2 400   2 400 
7 Лекарства, на 130 гол       20 000 4 000 16 000 
  Всего расходов по проекту 368 400 350 000 18 400 

 
В таблице ниже представлены источники финансирования проекта, 

предусмотрено два источника финансирования. Планируется использовать 
собственные наличные средства и средства либо привлеченной субсидии либо 
заемные средства. Источник собственных средств – личные накопления. 

 
Таб.№ 18 Структура финансирования инвестиций проекта 

№ 
п/п 

Источники инвестиций Сумма, руб. Доля, % 
1 Собственные средства 18 400 4,99% 
2 Заемные средства 350 000 95,01% 
  Итого 368 400 100% 

 
Налогообложение 
Планируется применение единого сельскохозяйственного налога 6% либо 

специального налогового режима с льготной ставкой 4% или 6% с доходов от 
продажи физическим лицам либо юридическим лицам соответственно. 

 
 
 
 



 
Таб. № 19. Показатели расчета прибылей и убытков, финансовые 

показатели проекта. 

№ Наименование показателя Величина 
показателя 

1 Доходы от продаж 559 650 
2 Себестоимость 368 400 
3 Валовая прибыль 191 250 
4 Постоянные расходы 15 000 
5 Прибыль 176 250 

6 Налоги 22 386 

7 Чистая прибыль 153 864 
8 Средняя ежемесячная прибыль, руб. 51 288 
9 Рентабельность прибыли, % 27% 

 
Проведенные расчеты показывают, что рассматриваемый бизнес является 

прибыльным, рентабельным и окупаемым. 
 


